LOURENÇO PAULILLO

Administrador - FGV

Rua Barão de Jaceguai, 1180 – ap. 92 – Campo Belo

04606-003 São Paulo, SP

Tel.: (11) 5536-3442 ou 7195-7363

e-mail: paulillo3@uol.com.br

OBJETIVO:

EXECUTIVO OU CONSULTOR EM MARKETING

QUALIFICAÇÕES:

· Marketing: Produtos e Marcas, Merchandising, Promoção de Vendas, Comunicações e Incentivos. Venda direta (várias empresas) e varejo (produtos Francis).

· Diretoria Geral: Seis anos de vivência nesta função.

· Planejamento Estratégico: implementação e condução desta disciplina, com abrangência em todas as áreas da empresa.

· Ramos de negócios: cosméticos e perfumaria, acessórios de moda, bijuteria fina, suplementos nutricionais, produtos para o lar, derivados de resinas plásticas.

· Habilidade de relacionamento em todos os níveis da hierarquia empresarial.

· Criatividade para idealizar e desenvolver novos produtos/projetos.
EMPRESAS/REALIZAÇÕES:

PAULILLO 3 COMUNICAÇÃO E MARKETING - desde 1995

Empresa própria de consultoria/assessoria às áreas de Marketing, Comercial e Planejamento Estratégico. 

Principais clientes desta empresa: 

O Boticário – assessoria na área de Marketing.

Nu Skin Brasil (cosméticos e suplementos nutricionais) – missão: nacionalizar linha de produtos.

Nature´s Sunshine (suplementos nutricionais) – missão: consultoria em Marketing.

Sara Lee do Brasil (cosméticos e perfumaria): assessorar a área de Marketing ao entrar no país. 

Tupperware (utensílios plásticos): atuação na área comercial, para desenvolvimento de vendas.

INDÚSTRIAS MATARAZZO -  Unidades de Perfumaria e Plásticos – 1889 a 1995

Diretor Geral destas unidades, reportando-me diretamente à cúpula do Grupo IRFM.

Atuei na fase de profissionalização do Grupo, que antes adotava a administração familiar.

AVON COSMÉTICOS LTDA. – 1963 a 1988

Diretor de Marketing, Novos Negócios e Planejamento Estratégico, nesta seqüência; Gerente de Marketing de Produtos; vários outros cargos. 

Atuei na fase em que a empresa decidiu adequar-se mais agressivamente ao mercado brasileiro, com produtos criados especialmente para este mercado - incremento inicial de 20% nas vendas – e diversificação de negócios - mais 30% de aumento nas vendas.

FORMAÇÃO ACADÊMICA

ADMINISTRAÇÃO DE EMPRESAS– EAESP/FUNDAÇÃO GETÚLIO VARGAS 

Cursos de Extensão:

Wharton School – Universidade de Pensilvânia/EUA – Planejamento Estratégico

Harbridge (Harvard/Cambridge) – EUA – Administração

Dale Carnegie – SP – Comunicações e Relações Humanas

Kyoei-Facom – SP – Vários cursos de Informática

Idiomas – Inglês fluente (verbal e escrito); Espanhol e Francês - bons conhecimentos; Italiano – básico.   

Exposição Internacional: EUA (cerca de vinte viagens, para conferências de planejamento)  Venezuela (dois períodos de dois meses cada, para liderar novas equipes administrativas), Porto Rico, República Dominicana, Argentina (seminários e conferências).  

