JOSE CARLOS PEREIRA

 Brasileiro, Casado.

 ( Rua Rio Grande 551 - apto. 93 B

 04018-001 São Paulo - SP

 ( (011) 5083-2407 – Residência ou (011) 9613-2578 - Celular

( jcp_599@hotmail.com

Objetivo   GESTÃO ADMINISTRATIVA / FINANCEIRA 
Formação Acadêmica

· Bacharel em Ciências Contábeis – Fund. Escola de Comercio Álvares Penteado – Início em 2008

· Bacharel em Direito – Universidade Ibirapuera – UNIB / 2003.

· MBA em Controladoria – Universidade de São Paulo – USP / 2002.

· Bacharel em Ciência da Computação – Siena College – Loudonville – USA / 1991

· Bacharel em Administração de Empresas – Escola Superior Administração de Negócios - ESAN/ 1983
Resumo das Qualificações

· 11 anos de experiência profissional em empresas transnacionais e nacionais nas áreas Financeira, Controladoria, Administrativa, Recursos Humanos, Suprimentos, TI, Jurídico, Contabilidade e Impostos.

· Elaborei relatórios de Demonstração Financeira em USGAAP, IFRS e BRGAAP.

· Desenvolvi estreitos relacionamentos com bancos, BNDES, BACEN e investidores

· Implementei procedimentos em governança corporativa (Sarbanes Oxlay) e em TI.

· Introduzi plano estratégico de negociações junto a clientes, fornecedores e sindicatos.

· Validei sistemas ERPs e elaborei projeto de IPO.

· Experiências em reuniões e viagens internacionais para assuntos estratégicos e resultados.

Experiência Profissional

CARE ATTEND SERVIÇOS TERCEIRIZADOS LTDA. - 01/2007 a 03/2008.
Empresa Brasileira de Prestação de Serviços, faturamento anual de R$100 mil, 29 funcionários.

Cargo: Diretor Financeiro e Operacional

Principais Responsabilidades:

· Desenvolvi plano de negócios para início das operações.

· Elaborei de formação de preços e apresentação de orçamentos 

· Atuei em negociações de contratos e em estratégias de marketing.

STEFANINI CONSULTORIA EM INFORMATICA LTDA - 09/2005 a 09/2006

Empresa Multinacional Brasileira de Consultoria em TI, faturamento anual de R$240 milhões, 3.600 funcionários.

Cargo: Diretor Administrativo Financeiro

Principais Responsabilidades:

· Liderei equipe com 62 colaboradores.

· Implementei planilha de formação de preços e margem de contribuição por projeto.

· Ministrei treinamento em negociação junto às equipes de vendas para incremento das margens.

· Validei sistemas integrados em compras- E-procurement, e gestão de contratos- NET DOCS.

· Criei área de compras, resultando economia de escala e de custos operacionais em 30%.

· Executei processo de abertura de filiais em paises da América do Sul e Índia.

· Analisei Balanços e relatório EBITDA mensal de 08 empresas do grupo Stefanini.

· Atuei como representante do Sócio junto a Stefanini Argentina SRL, elaborando e executando plano de reestruturação societária.

· Negociei investimentos e operações de crédito, junto a instituições financeiras no Brasil e exterior.

· Elaborei e executei estruturação contábil, fiscal e financeira para atender projeto de IPO.

· Elaborei projeto de captação de recursos para P&D junto ao BNDEs na ordem de R$10 milhões.

· Conduzi reuniões de negociação junto a órgãos públicos, a clientes no Brasil e no exterior.

· Representei o Presidente nas negociações de reajustes salariais em todos os níveis hierárquicos.

· Elaborei análise de viabilidade econômica para novos investimentos e aquisições de empresas. 

· Conduzi as atividades da área jurídica local e internacional. 

· Participei de implantação de procedimentos em governança de TI

· Atuei em negociação sindical e atendimento a auditoria da fiscalização municipal.

· Criei plano de remuneração para equipes de software, eliminando atrasos na entrega de projetos. 

               NU SKIN BRAZIL LTDA - 11/2000 a 01/2005
Empresa Americana de Cosméticos e Suplementos Alimentares, faturamento US$550mil/ano, 45 funcionários.
Cargo: Diretor Administrativo Financeiro e Operações.
Principais Responsabilidades:

· Liderei equipe com 13 funcionários.

· Elaborei plano de contas contábil e procedimentos fiscais para atender a legislação de vendas direta.

· Validei sistema SAP/R3 para estoques e reduzi custos de fretes de 5% para 1,6% vendas brutas

· Realizei negociações instituições de cartões de crédito, incrementando vendas em 18%.

· Elaborei demonstrações financeiras em BRGAAP E USGAAP

· Implementei e validei sistema ERP Siscorp, integrado com sistema interno da Matriz, para geração de calculo de Notas fiscais de vendas com ICMs em substituição tributária.

· Elaborei Orçamento anual e apresentei resultados diante de comitê da Matriz.

· Reduzi nível de empréstimos do exterior em 50%, por meio de plano de reestruturação de atividades operacionais e redução de custos administrativos.  

· Elaborei projeto de viabilidade econômico para importação e produção local de produtos, atingindo aumento nas margens de contribuição ao redor de 12%.

· Reestruturei área de logística com importações via FUNDAP, com queda de 20% nos custos.

· Introduzi procedimentos de governança corporativa Sarbanes Oxley.

· Implantei formação de preços e margens de contribuição por linha de produtos..

· Atendi a auditoria de fiscalização estadual e federal.

· Participei como membro do comitê tributário da Associação Brasileira de Vendas Direta. 

ERICSSON TELECOMUNICAÇÕES S.A. - 10/1996 a 11/2000.

            Empresa Sueca de Telecomunicações, faturamento anual de US$900 Milhões, 4000 funcionários 

Cargo: Gerente Administrativo Financeiro e Contratos
Principais Responsabilidades:
· Liderei equipe com 16 colaboradores.

· Validei a implementação do sistema SAP/R3 em seus diversos módulos para atender a gestão operacional e financeira de contratos com serviços, softwares e hardwares.

· Idealizei e implementei nova modalidade de contrato comercial, permitindo a liquidez imediata dos créditos junto ao mercado financeiro.

· Negociei contratos para fornecimento de telefonia celular junto as operadoras estrangeiras.

· Estruturei controles de contratos que reduziram o prazo de contas a receber de 120 para 30 dias.

· Gerenciei contratos comerciais com volume anual de faturamento ao redor de US$850 milhões.

· Assumi a Gerencia de Negociação de Contratos atuando com a área comercial junto aos clientes.

· Realizei atendimento a auditoria externa e interna e gerenciei área fiscal da divisão Celular.

· Realizei operações financeiras estruturadas com instituição financeira internacional, reduzindo custos financeiros ao redor de 13%.  

              HARTMAN DO BRASIL LTDA - 09/1995 a 06/1996

                Empresa Holandesa de Móveis para Jardins, faturamento anual de US$100 mil, 32 funcionários.

                Cargo: Controller           

                Principais Responsabilidades:

· Implementei plano de contas contábil para atender ao início da operação no Brasil.

· Implantei projeto de consolidação das áreas operacional e administrativa, reduzindo 30% nos custos

· Validei sistema ERP Microsiga; elaborei orçamento anual e relatórios em IFRS para a matriz.

AMERICAN AIRLINES INC. - 07/1992 a 09/1995

Empresa Americana de Aviação Civil, faturamento anual de US$200 milhões, 180 funcionários
Cargo: Gerente de Tesouraria    

Principais Responsabilidades:

· Atuei junto ao mercado financeiro de contratos de cambio em US$200 milhões/ano.

· Validei sistema informatizado para conciliação de contas a pagar, a receber e extratos bancários.

· Viabilizei operação financeira junto a fornecedor para investimento em campanhas publicitárias.

COMPUTER SCIENCE CENTER – SIENA COLLEGE – USA 09/1989 a 05/1991
STANLEY HOME PRODUTOS PARA O LAR LTDA – 06/1985 a 03/1987

GLASSLITE S.A. INDUSTRIA DE PLÁSTICOS - 06/1983 a 06/1985

SERVIX ENGENHARIA S.A- 10/1979 a 06/1983
Idiomas / Viagens Internacionais

· Inglês e Espanhol – fluentes

· Participei de avaliações de projetos de investimentos, orçamentos anuais, conferencia global de suprimentos e reuniões de conselho de administração, nos Estados Unidos, Canadá e  Argentina. 
Cursos Complementares

•    Seminário – Oportunidades de Novos Recursos com IPO – MDE Training - 2007
· Elaboração, Reporte e Divulgação de Relatórios Financeiros Internacionais USGAAP/IFRS - Institute International Research 2005

· Seminário de Gerenciamento de Riscos – St. John´s University – New York - USA - 2002

· Conferencia Global de Suprimentos – Nu Skin Enterprises, Inc – Provo - USA – 2002.

· Integração Intra e Inter Departamental – Relacional Consultoria em Recursos Humanos - 1998

· Custos de Produção e Formação de Preços - Hernandez & Associados - 1997

· Gestão em Controladoria - Escola de Administração de São Paulo - Fundação Getulio Vargas - 1993

· Técnicas de Negociação em Compras - Sindicato dos Administradores de São Paulo - 1993

· Matemática Financeira – Sindicato dos Administradores de São Paulo - 1992

· Intensive English Language Program - State University of New York at Albany - SUNY - USA – 1988

